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Competencia:
ELABORAR PRESUPUESTOS DE ACUERDO CON METODOLOGIA Y GUIA

Taller practico y concreto para validacion de la informaciéon compartida en el video
a. Como cree que determina un vendedor el precio de un producto?
b. Esimportante el precio que establece el vendedor?
¢. Sumercado objetivo se decanta por precio o por calidad?
d. Esimportante la marca del producto a comprar?

e. Su mercado objetivo prefiere comprar productos en cantidad (al por mayor) o
al detal?

f. Esimportante la relacidn precio-calidad?
g. Esimportante que haya creidito al momento de comprar?
h. De qué manera estableceria usted el precio de su producto?

i.  Cual cree usted que seria la mejor forma de aportar valor agregado a un
producto?

j. Cuadl es su comportamiento de compra respecto del mercado analizado?

k. Influye en el precio de venta el establecimiento comercial?



